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Thema 1:

Zurich - ZAAC-Police | Top-up-Deckung bei fehlenden Deckungssummen des Erst-
Kreditversicherers

Zurich erganzt fehlende Deckungssummen bei bestehenden Primarversicherungs-
vertragen durch das sog. "ZACC"-Konzept (= "Zurich Additional Credit Contract ").

Fiir Kunden mit bestehenden Kreditversicherungspolicen bedeutet das im
Einzelnen:

Teilgezeichnete Kreditlimite konnen aufgestockt werden

Fairer Limitpramiensatz

Deckungsmoglichkeit fiir Risiken mit Unternehmenssitz im In- und Ausland
Bestehender Priméarvertrag und darin enthaltenen vertraglichen Regelungen (z.B.
Versicherungsfille, Selbstbeteiligung) werden 1:1 durch die ZACC-Police
abgebildet

Zurich benotigt fiir ein Angebot zunichst folgende Informationen:

Eine aktuelle, vollstandige (in Excel zu verarbeitende) Limitliste des
Primarversicherers - man errechnet daraus die Gesamthohe der zu
versichernden Deckungsliicke und macht nach Priifung des Limitbedarfs eine
Aussage tiber die Zeichnungsquote

Den aktuellsten Primérversicherungsvertrag zur Priifung der Ubernahme der
bestehenden Bedingungen und Besonderheiten

*® % X
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Thema 2:
Euler Hermes — Neue Bedingungen in der Vertrauensschadenversicherung
e Euler Hermes — Premium
e Euler Hermes - Kompakt (Basisdeckung)

Erstmalig wurden die zugrunde liegenden Bedingungen nach sog. Themen gegliedert,
z.B. Schédden, Vertrauenspersonen etc. und sind somit {ibersichtlich strukturiert. Der
Nachteil ist, dass sich bestimmte Themen mehrmals in den Bedingungen finden, aller-
dings jeweils in einem anderen Zusammenhang,.

Die wichtigsten Eckpunkte und Vorteile der Premiumpolice:

e Unbegrenzte Riickwartsdeckung, unabhangig von Vorversicherungen

e Schutz vor Schaden durch eigene Mitarbeiter, Fremdpersonal, Zeitarbeitskrafte
sowie Rechtsanwalte, Steuerberater und Wirtschaftspriifer, die fiir das
Unternehmen tatig sind

e Pauschaler und automatischer Einschluss aller Mitarbeiter

« Versicherungsschutz auch fiir Schaden durch nicht identifizierte
Vertrauenspersonen

e Pramienneutrale Versicherung von neuem Personal im laufenden Geschaftsjahr

e Schutz vor Schaden durch Geheimnisverrat

e Absicherung von Hackerschaden

e Schutz vor Schaden durch Dritte bei Raub, Diebstahl und Betrug

e Deckung von Vertragsstrafen

« Erstattung der Kosten zur Minderung von Reputationsschaden

« Ubernahme externer und interner Schadenermittlungs- und
Rechtsverfolgungskosten bis max. 50% des versicherten Schadens

« Vorlaufige Entschadigung bis zu 250.000 € im Einzelfall

e Mboglichkeit der Mitversicherung von Tochtergesellschaften
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Vorteile Kompakt auf einen Blick:

e Unbegrenzte Riickwartsdeckung, unabhangig von Vorversicherungen

e Schutz vor Schaden durch eigene Mitarbeiter, Fremdpersonal, Zeitarbeitskrafte
sowie Rechtsanwalte, Steuerberater und Wirtschaftspriifer, die fiir das
Unternehmen tatig sind

e Pauschaler und automatischer Einschluss aller Mitarbeiter

« Versicherungsschutz auch fiir Schaden durch nicht identifizierte
Vertrauenspersonen

o Pramieneutrale Versicherung von neuem Personal im laufenden Geschaftsjahr

 Ubernahme externer und interner Schadenermittlungs- und
Rechtsverfolgungskosten bis zu max. 50% des versicherten Schadens

» Vorlaufige Entschadigung bis zu 250.000 €

* ¥ K
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Thema 3:

Coface - Einstieg in die Standardkautionsversicherung

VERTRAG

YERKAUFER KAUFER

Kunte ABSICHERUNG DER Beglinstigter
LIEFERUNG LEISTUNG

BURGSCHAFTS- VERTRAG BURGSCHAFT
ANTRAG
COFACE
KREDITYERESICHERUNG
Blirge

Eckdaten der Coface Kompakt:

* Avalrahmen bis zu EUR 500.000 frei wahlbar
— Rahmen bis EUR 100.000 ohne Sicherheiten
— Rahmen tiber EUR 100.000 mit geringen Sicherheiten
* Vertragserfiillungs- und Mangelbiirgschaften von 15 %

+ Sonstige Biirgschaften bzw. Vorauszahlungsbiirgschaften von 30 %
+ Sicherheiten (Bankbiirgschaft/ Abtretung von Guthaben) sind im

Voraus fiir den Rahmen zu stellen

+ Einzelne Biirgschaften konnen bis zu 50 % des Rahmens ausmachen
 fiir (fast) alle klassischen Biirgschaftsarten auch Zollavale

+ Fiir standardisierte Biirgschaften gegeniiber Begiinstigten in der Privatwirtschaft

oder gegeniiber Stadten und Kommunen
* Normbiirgschaften sind moglich (ab Oktober 2011)

Ihr HRP-Team
,Es ist die Strategie die den Unterschied ausmacht”



FORDERUNGS- UND FINANZIERUNGSMANAGEMENT
FUR DEN MITTELSTANG

Newsletter — 2011.03

Kalkulation der Coface Kompakt:

+ Fixpramie auf Rahmen + Laufzeitpramie auf heraus gelegte Biirgschaften
» Ausfertigungsgebiihren:

‘ﬁq.. & ’
bei Standardtexten

50 € bei individuellen Biirgschaftstexten

* X K

Thema 4:

R+V — Die Mietschutzpolice fiir private Vermieter
Wenn die Miete ausbleibt - was tun?
e Fehlende Mieteinnahmen und hohe Renovierungskosten sind in der Regel nicht
durch Riicklagen abgedeckt.
e Zahlungsschwierigkeiten von Mietern haben viele Griinde.
Wenn plétzlich alles anders kommt!

Die R+V-MietschutzPolice

Mit der R+V-MietschutzPolice profitieren private Vermieter von einer Reihe an

Vorteilen.
Auf einen Blick bedeutet das:

o Ubernahme von Mietriickstdnden einschlieflich Nebenkosten

e Ubernahme von Renovierungs- und Sanierungskosten

e Erstattung entgangener Mieteinnahmen fiir die Dauer der Renovierung — bis zu
drei Monatsmieten

o Ubernahme der Kosten fiir Reparatur oder Ersatz von zerstdrten, beschadigten
oder entwendeten Gegenstanden der Wohnungseinrichtung

e Ubernahme von Entriimpelungskosten

e Sofortiger Versicherungsschutz fiir Neu- und Bestandsmieter

Ihr HRP-Team
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e Vorauszahlung bereits vor gerichtlicher Festlegung der Anspriiche

e Glinstiger Jahresbeitrag
e Unkompliziertes Antragsverfahren

Und das kostet die Absicherung;:
e Versicherungssumme 5.000 € Jahresbeitrag incl. Vst. 124,00 €

e Versicherungssumme 10.000 € Jahresbeitrag incl. Vst. 204,00 €
e Versicherungssumme 15.000 € Jahresbeitrag incl. Vst. 264,00 €

* X K

Thema 5:

Glaubigerschutzvereinigung Deutschland e. V.
Das starke Netzwerk fiir lhren Schutz
Einer fur alle — Alle fiir einen

- Glaubiger Durch Unternehmensinsolvenzen verlieren Glaubiger viel Geld. Gerade
mittelstandische Unternehmen sind dadurch nicht selten in ihrer Existenz
gefahrdet.

= Schutz Kompetente Fachleute und professionelle Dienstleistungen senken die

Risiken bei Unternehmenskrisen oder Insolvenzen und stellen die Sanierung
sicher. Diesen Schutz kann sich in der Regel kaum ein Unternehmen alleine
leisten.

= Vereinigung Die Vereinigung aller Glaubigergruppen ist die Grundlage einer starken
Interessenvertretung. Sie holt Freiberufler, Mittelstand, Sozialversicherungs-
trager, aber auch mittelstdndische Banken und Versicherungen an einen
Tisch.

- Deutschliand Die Glaubigerschutzvereinigung biindelt als unabhangiger und gamein-
nutziger Verein die Interessen der Glaubiger. Zum ersten Mal wird damit
an allen Gerichten in Deutschland eine aktive Vertretung der Glaubiger-
interessen sichergestelit.

Ihr HRP-Team
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Unsere Leistungen fur Sie

GSV

Gldubigerschutzvereinigung Deutschland

=» Weiterentwicklung des deutschen Insolvenzrechts und Verbesserung der Insolvenzpraxis

sowie Unterstiitzung von Forschungsprojekten

=2 Vertretung der Gliubigerinteressen in Politik und Offentlichkeit

=2 Exklusive Services fiir GSV-Mitglieder:

» Tagliche Information Uber und aus Insolvenzverfahren durch den Insolvenzmonitor

« Telefonisches Competence-Center

» Arbeitshilfen rund um Vollstreckung, Krise, Sanierung und Insolvenz

» Digitale Akte: Informationen zu Insolvenzverfahren

» Kostengunstige Vertretung in Insclvenzverfahren durch die GSV Service GmbH

» Praxisorientierte Seminarangebote der GSV Akademie

« Zugang zu vergunstigten Leistungen unserer Kooperationspartner

Die GSV Service GmbH

Die starke Vertretung im Insolvenzverfahren
Erfahrung aus 140 Jahren Glaubigervertretung

Im Insolvenzfall bendtigen alle Glaubigergrup-
pen zur Durchsetzung ihrer Interessen eine
starke Gemeinschaft, der einzelne Glaubiger
ist chancenlos.

Die GSV Service GmbH bietet mit dem Komplett-
Service rund um aufergerichtliche und gerichtli-
che Insolvenzverfahren genau diese exklusive und
kostenglinstige Dienstleistung fir alle Mitglieder
des GSV.

Unser Service reicht von der Forderungsanmel-
dung Gber die aktive Vertretung in den Glaubiger-
versammlungen bis hin zur Quotenverwaltung
und Auszahlung.

Ein bundesweites Netzwerk von insolvenz- und
sanierungserfahrenen Experten der GSV Service
GmbH sichert die Interessenvertretung vor Ort.

Komplett-Service-Leistungen kénnen modular
und den Anforderungen von mittelstandischen
oder institutionellen Glaubigern entsprechend
individuell zugeschnitten werden.

Dabei stitzt sich die GSV Service GmbH auf die
umfassende Erfahrung des KSV1870 (Kredit-
schutzverband von 1870) in Osterreich, der seit
140 Jahren Glaubiger vertritt und seinen 21.000
Mitgliedern professionellen Schutz bietet.

Ihr HRP-Team
,Es ist die Strategie die den Unterschied ausmacht”



9

FORDERUNGS- UND FINANZIERUNGSMANAGEMENT
FUR DEN MITTELSTANG

Newsletter — 2011.03

GSV

Unsere Leistungen fur Sie Nerviem sk

= Komplett-Service der Insolvenzvertretung:
* Forderungsanmeldung
= Vertretung in Glaubigerversammlungen
= Information Ober Verfahrensfortschritte
= Quotenverwaltung und -ausschittung

= Ergénzende Zusatzleistungen:

= Vollstandiges oder partielles Outsourcing der Insolvenzbearbeitung

« Begleitung von Sanierungsverfahren mit und ochne Eigenverwaltung

= Unterstdtzung bei vorzeitiger Beendigung von Insolvenzverfahren

= Begleitung und Kontrolle der Verkaufsprozesse von Unternehmen

= Priiffung der Bewertung von Vermogensgegenstanden

= Bestimmung des Zeitpunktes der Insolvenzreife

« Prafung der Angemessenheit von Vergutungen

+« GSV-Portal mit Forderungsanmeldung, digitaler Akte und GSV-Insclvenzmonitor

« Automatisierung von Insolvenzprozessen durch
- tagesaktuelles Matching von Insolvenzdaten mit individuellen Datenbestanden
» individuelles Berichtswesen

Als Fachmakler fiir Kreditversicherung werden wir immer wieder mit Insolvenzen und
deren Abwicklung in Verbindung gebracht.

Es ist wichtig, dass die Glaubiger insbesondere von kleineren Forderungen ihre Inter-
ressen in den bestmoglichen Handen haben.

In mehreren Gesprachen mit den Reprasentanten der GSV haben wir uns davon tiber-
zeugen konnen, dass zur Durchsetzung berechtigter Anspriiche eine starke Gemein-
schaft notwendig ist.

Sollten Sie Interesse an einer Mitgliedschaft haben, bitte kurze E-Mail an

Herrn Franz Till

e till@hrp.info

und wir senden Thnen die notwendigen Unterlagen zu.

* X K
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Thema 6:

HRP Financial-Relations KG

Ab Oktober 2011 haben wir einen neuen Kollegen.

: _.L._-.‘i

Thomas Friedrich

1991 — 1994 Firmenkundenbetreuer bei einer deutschen Grofbank

1995 - 2000 Regionalleiter Stidwestdeutschland einer deutschen
Mobilien-Leasinggesellschaft

2000 — bis heute Selbststandige Tatigkeiten als Financial-Relations-Berater
und als Spezialist fiir Leasing- und Handelstransaktionen

Folgende Beratungsdienstleistungen kdnnen wir Ihnen dann anbieten:

Finanzmanagement Innovations- u. Technologiemanagement
¢ Unterstiitzung bei Auswahl von o Statuseinschédtzung der Innovation bzw. der
Finanzpartnern (z.B. Banken, Leasing-, Technologie
VC-Gesellschaften, Privatinvestoren) e Externes Projektmanagement
e Optimierung von bestehenden e Finanzierungsalternativen fiir Forschung &
Verbindungen mit Finanzpartnern Entwicklung
Finanzierungsinstrumente Technologiemarketing
¢ Bankfinanzierungen e Marktrecherchen
e Leasing und Mietkauf e Identifikation u. Akquisition von
e Private Equity und Venture Capital Zielkunden

e Durchfiihrung konkreter MarketingmafSn.

Ihr HRP-Team
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Finanzierungskonzepte Vertrieb von Technologien
¢ Projektfinanzierungen ¢ Entwicklung und Begleitung von
e Technologiefinanzierungen individuellen Vertriebskonzepten
¢ Absatzfinanzierungen ¢ Konzeption und Aufbau von nationalen und
e Auftragsfinanzierungen internationalen Vertriebskooperationen

e Spezielle Technologie-Absatzfinanzie-

rungskonzepte
Rating | Basel II und III
e Vorbereitung und Begleitung von Rating-
gesprachen
e Erstellung und Optimierung von
Geschiftsplanen
Marketing und Vertrieb
Marketingkonzepte
e Marktrecherchen / Marktbeobachtung e Wettbewerbsanalysen
¢ Entwicklung / Umsetzung Marketingkonz. e Sportsponsoring
Kundenakquisition
e Entwicklung und Umsetzung von Akqui- e Durchfiithrung konkreter Akquisitions-
sitionskonzepten aktivitaten
Vertriebskonzepte
e Entwicklung / Umsetzung Vertriebs- e Durchfiithrung konkreter
konzepte Vertriebsaktivitaten

e Konzeption und Aufbau von nationalen und
internationalen Vertriebskooperationen

* % X
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Thema 7:

HRP-News auf unserer Webseite - www.hrp.info

HRP-News

taglich auf dem neuesten Stand mit Themen aus den Bereichen Warenkreditversicherung,
Factoring und Einkaufsfinanzierung

Deloreders wendat als erstes Untermelhmean in Deutschland neuesen Mittwench, 31. August. 2011
Verhaltenskodex an

kreditversicherer verpflichten sich zu noch mehr Transparenz und Nachhaltighkait Grundsatze sollen kunftig
UNGLETCHGEWICHTE ZWISCHEN ANGEROT UMD NACHFRAGE BE] der warenkraditversicherung yvermeiden Cne
Finanzkrize Z008/2009 hat... [mehr]

[mehr]

Pekaordemnbruch der Geschalftserwartungan Dienstag, 30. August. 2011
Eurokrise cnd Borsenturbulenzen kihlen Geschiftsklirma irn Mittelstand stark ab Due Turbulenzen an den Finanzrmarkten

fuhetan o SBunust zu einem Bekordembruch der Geschaftserwartungen im Mittelstand, Yor dieserm Mintergrund. .. [mehr]

[ mahi]

Deutzchlands Wachstumsaussichien nach der Krize Dienstag, 20, August. 2011

Das deutechs Wachstumepotenzial wurde durch die Finang- und Wirtschaftalnse slut micht beachbdigh, Digs zeigh der
kraftige Aufschiwung danach. Gleichwohl droht die Wachstumskraft Deutschlands lkinftig wagen der immer starker. ..
[mehr]

[reebr]

Farchhoff: Untermshmeanshiranzierung fm Mittelstand vereinfachen Montag, 29. August. 2011

r"‘“'.IE|‘\-tGhljﬂ-f‘il’uﬂh.‘ll“l'l.lﬂg 12t &if Thema, das Barken, Paolitik und Wirtsehatt gﬂrnﬁilﬂ;arn qhgrh! Die zentrals Rolls der
Banken ist, die Kreditversorgung der Wirtschaft wieder als Kernaufoabe zu begreifen. Die Politik russ daflri.. [mehr]

[vsbir]
Coface stuft In seiner Landerbewertuing Sriechenliand von A4 auf B Montag, 29. August, 2011
ab

Kemn Investment Grade mehr fiir Grechenland - Lenderrisike fiir Zvpern ebenfalls gestiegen - Geschaftshezichungen mit
grischischen Unternahrnen nicht abbrechen Coface stuft in seiner Landerbewsartung Griechenland von &d o [miehr]

[rmehi]

* X K
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Forderungs- und Finanzierungsmanagement fiir den Mittelstand
Rhonstrafle 5, Postfach 1111
63533 Mainhausen, 63528

Verantwortlich fiir den Inhalt des Newsletter:
Stefan Reims

Fon: +49 - (0) 6182 - 9615 - 32

Fax: +49 - (0) 6182 -9615 -39

www.hrp.info

E-Mail: info@hrp.info
HRA 22213 Amtsgericht Offenbach

Komplementar: Heydt & Reims GmbH

HRB 23519 Amtsgericht Offenbach
Geschiftsfiihrer der Komplementdr GmbH:

Lic. Jur. Detlef Heydt, Dipl. Bw. Stefan H.S. Reims
Umsatzsteuer-IdNr.: DE 151789253

Pflichtangaben nach § 11 Vermittlerverordnung

Vermittlerregister

Eintragung im Vermittlerregister als zugelassener Versicherungsmakler gemafs § 34 d Abs. 1 GewO mit
der Registernummer: D-BAOU-HBF80-85 - (www.vermittlerregister.info).

Telefonisch tiberpriifbar unter der Fon-Nr. 0180-500-585-0 (14 Cent/Min.)

Eingetragen im Vermittlerregister am 5. September 2008.

Beteiligung

Unsere Gesellschaft hilt keine direkte oder indirekte Beteiligung von {iber 10 % an den Stimmrechten
oder am Kapital eines Versicherungsunternehmens. Umgekehrt hélt auch kein
Versicherungsunternehmen oder Mutterunternehmen eines Versicherungsunternehmens eine direkte
oder indirekte Beteiligung von tiber 10% an den Stimmrechten oder am Kapital unseres Unternehmens.

Schlichtungsstelle
Auflergerichtliche Streitbeilegung - gem. § 42 k des Gesetzes iiber den Versicherungsvertrag bei:
Versicherungsombudsmann e. V., Postfach 08 06 32, 10006 Berlin, www.versicherungsombudsmann.de
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Heydt, Reims & Partner

Postfach 1111

63528 Mainhausen

Rhonstraie 5 | 63533 Mainhausen

Franz Till

Fon: 06182 | 9615 - 34
Fax: 06182 | 9615 - 39
E-Mail: till@hrp.info
www.hrp.info

HRP fuchs GmbH
Obere Strafde 50
72119 Ammerbuch

Jan Bratenstein

Fon: 07073 |1 91775 - 14

Fax: 07073 | 91775 - 20

E-Mail: jan.bratenstein@hrp-fuchs.de
www.hrp-fuchs.de

,Selbstindige Niederlassungen” der Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG

Heydt, Reims & Partner
Bodo Kibgies

Kampstrafse 18

33189 Schlangen

Fon: 05252 | 973 - 259
Fax: 05252 | 973 - 258
E-Mail: kibgies@hrp.info
www.hrp-kibgies.info

Heydt, Reims & Partner
Stefan Elison

Postfach 1314 | Am Katzengraben 9
64803 Dieburg

Fon: 06071 | 392 - 738

Fax: 06071 | 496 - 559

E-Mail: elison@hrp.info
www.hrp-elison.info

,Selbstindige Vertriebspartner” der Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG

HRP Kneissler & Stahli GmbH

Hohes Gestade 16

72622 Niirtingen

Fon: 07022 | 503 - 217
Fax: 07022 | 602 - 033
E-Mail: stahli@hrp.info
E-Mail: kneissler@hrp.info
www.hrp-ks.info

HRP Udo Knublauch

Auf dem Salzmannstale 33
37287 Wehretal

Fon: 05651 | 3396 - 315

Fax: 05651 | 3396 - 317
E-Mail: knublauch@hrp.info
www.hrp-knublauch.info

HRP Factoring & Credit Insurance Broker GmbH

Christian Vogel

Betzenweg 53 B

81247 Miinchen

Fon: 089 | 379 10 - 819
Fax: 089 | 37910- 818
Mobil: 0151 | 122 930 14
E-Mail: vogel@hrp.info
www.hrp-vogel.info
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